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« Jinvente 'immobilier
connecte »

Application de services résidentiels, outils digitaux d'optimisation du travail
des mandataires, conciergerie en ligne, solutions de visualisation 3D des
projets... : en Occitanie, le numérigue se met au service du secteur de l'immobilier.

« La smart community
replace ’habitant

au coeur de son
environnement
residentiel »

MICHAEL LALANDE
Idealys

CEQ de la proptech Ideslys et vice-président de la Franch
Proptech (27 salaries, siége a Mantpetlier - 34)

prés avoir développe une application de
(( A services résidentiels pour le logement

neuf aupres des promoteurs, avec environ
8 000 habitations connectées par an, nous nous
lancons dans le logement existant avec une experi-
mentation avec le bailleur social ACM Habitat. En
plus de lapplication servicielle - incident, pilotage
de Iénergie, controle dacces, mobilités... - quisim-
plifie les usages et favorise le pouvoir dachat, nous
expérimentons la smart commumity. Nous proposons
aux résidents une application de contenus varies,
rédigés par notre équipe de sept collaborateurs
experts en juridique, énergie, sport, dietétique...
Ces contenus, véritables outils d'information et de
sensibilisation sans donner de legons, replacent
Ihabitant au ceeur de son environnement reési-
dentiel. Ces informations ont pour ambition de

LIOMNEL PELLETIER

BSK Immohilier

Président du résaau Immebilier BSK Immichilier

(1600 mandataires, CA& 2021: 30 ME, sigge a Labage - 31)

en immohbilier, j'ai pris conscience 4 cette

epoque que le modéle de l'agence immo-
biliere traditionnelle était en bout de course et
que ce métier devait changer. A 'heure ol le
numeérique s'imposait dans lensemble des secteurs
économigues, j'ai misé sur cette mutation en
développant une plateforme digitale. Un outil
destiné a accompagner, a simplifier et a optimiser
le travail de nos mandataires. Avec cette interface,
ils ont accés a I'ensemble des fonctionnalités
nécessaires a l'exercice de leur travail : gestion
des mandats, des contacts acquereurs et de la
publicité. Nous leur proposons egalement des
solutions de marketing, des sessions de coaching
et danimation ainsi que des formations en ligne.
Nous souhaitons désormais developper une solu-
tion BioC dédiée a nos clients. Il s'agit de mettre
4 leur disposition l'ensemble des informations
concernant les biens a la vente, mais aussi celles
relatives a l'avancée de leurs dossiers. Concrete-
ment, ces supports digitaux doivent nous permetire
de porter notre chiffre daffaires a 100 M€ d'ici &
2025 et nos effectifs & prés de 5 000 conseillers. »

J 'ai créé mon entreprise en 2010, Conseiller

« Accompagner, simplifier

le ramener  ses propres usages et de favoriserle Wiy Dpﬂﬂliser le travail
bien-vivre ensemble. » i
des mandataires »
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